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Economie

Lamicrotechnique voitle bout du tunnel

Salon professionnel Les 450 entreprises presentes la semaine derniere au Siams, a Moutier, voient revenir les clients.
Elles esperent que les commandes suivront. Au sortir d'une terrible annee 2009, plusieurs ont arrete le chémage partiel

Marie-Laure Chapatte

L'edition 2010 du Siams restera-
t-elle dans les memoires comme
celle ayant tourne la page de la si-
nistrose? En s'achevant samedi -
apres avoir reu 15 000 visiteurs
sur la semaine - le salon des micro-
techniques de Moutier a bien in-
.suffle le vent de la reprise sur une
region litteralement etouffee par
la crise I'an dernier.

Au barometre de I'ambiance,
Francis Koller, president du Siams,
a note un changement positif. «La
reprise est tirnide, mais les expo-
sants -450 entreprises - ont gagne
en optirnisme; les clients sont ve-

nus avec des projets, des dessins et
des elements concrets>> Sans aller
pourtant jusqu'aux commandes,
estime un exposant allemand, actif
dans1'outillage, qui atoutefois bon
espoir de «transformer les contacts
noues en affaires au cours de l'an-
nee».

Si chez Affolter Technologies a
Malleray, fabricant de machines, le
patron ne constate que des «fre-
rnissements» de reprise, chez le de-
colleteur Baertschi @ Cremines,
specialise dans 1'automobile, la si-
tuation s'est nettement amelioree.
«En 2009, nous avions perdu plus
de 60% de notre chiffre d'affaires,
mais depuis fevrier, nous sentons

un net mieux», se rejouit Alain
Baertschi.
Autre signe de changement:

«En 2009, nous
avions perdu 60% de
notre activite; mais
depuisfevrier nous
sentons un net mieux»

dans ces deux entreprises de la re-
gion, le ch6mage partiel a ete ar-
rete. «Depuis novembre, confie
Marc-Alain Affolter. C'est un risque

industriel que nous avons pris
pour permettre le developpement
de nos machines>> La crise aura au
moins perrnis dl'entreprise d'elar-
gir son panel de machines, afin de
realiser de plus grandes pieces.

Les collaborateurs de LNS a Or-
vin, specialiste des peripheriques
pour machines-outils, ne: ch6ment
plus depuis debut mai. «Nous ne
sommes pas euphoriques, tempere
YannJakob, responsable des ventes
pour I'Europe, car la consolidation
s'opere encore ddes niveaux bas>>

Sur le stand de Tornos se succe-
dent des clients finlandais, suedois
et allemands. «Pourquoi viennent-
ils @Moutier? Parce qu'il y a beau-
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coup de petites entreprises de la
region qui n'ont pas la possibilite
d'exposer dans de grandes foires»,
estime Francis Koller, egalement
directeur des ventes du groupe
prevotois.

Une grande maison horlogere
genevoise cherche, elle aussi, en ca-
timini, parrni ces artisans de la pre-
cision, des fournisseurs potentiels.
En face, la petite structure Derwa a
Saignelegier, porte sur la sous-
traitance, a voulu montrer son sa-
voir-faire en participant pour la
prerniere fois au Siams. Ce sont ces
rencontres et ces contacts qui font
l'alchirnie du Siams depuis douze
editions successives.



